Faltade garrafasestaadificultar
actividade dos produtores de vinho

Escassez A frequente ruptura nos fornecimentos de garrafas esta a dificultar a vida aos produtores de
vinho, que sentem também dificuldade na obtencdo de rétulos e de caixas
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il Os produtores de vinho estao a ser
confrontados com a falta de garrafas,
der6tulos e de caixas de cartio, o que
esta a dificultar o engarrafamentoea
colocacdo dos produtos no mercado.
“Sem garrafas e sem cartdo nao pode-
mos trabathar. Vamos conseguindo,
com muitas falhas e sem qualquer
hipotese de garantia de prazos de
entrega”, afirma Pedro Rosado, da
Pago das Cortes.

Esta empresa de Leiria obtém 90%
dovolume de vendas através da expor-
tacao e Pedro Rosadoexplica que além
das rupturas “permanentes” no for-
necimento de garrafas tem havido
“aumentos consecutivos” de mais de
40% nos precos, que a Paco das Cor-
tesnao consegue repercutir nos pre-
¢os que prafica, sofrendo porissouma
“reducdo abrupta de margens”,

Também nas caixas de cartio e nos
rotulos ha mipturas no fornecimento
e 05 precos sofreram aurmentos supe-
riores a 30%, diz o empresario. Nas
rolhas, nas capsulas (quer de PVC quer
de aluminio) e nas paletes de madei-
ra 0s aumentos sao igualmente “cons-
tantes”,

“A maioria dos aumentos iniciou-
-se ligeiramente em Dezembro e dis-
parou com oinicio da guerrana Ucra-
nia”, aponta Pedro Rosado, para quem
asituacdo de aumentos constantes e
de maptura nos fornecimentos, “sem
fim a vista”, é “altamente preocu-
pante”.

Para o gestor, as subidas de precos
daqueles artigos derivam sobretudo
dos aumentos dos combustiveis e da
energia. “A guerra agravou grande-
mente a situacdo”. Para a dificulda-
de de acesso as garrafas, acredita que
contribui também o aumento da pro-
cura. “Muitas embalagens de produ-
tos alimentares que eram em PET e
PVC passaram ser de vidro pela preo-
cupacao com o meio ambiente”,

Ao Jornal de Negocios, Frederico
Falcao, presidente da ViniPortugal,
revela que o problema é generaliza-
dono Pais e pode pdr em cauisa o cres-
cimento das exportacbes do sector.
Na sua opinido, o problemaresulta de
uma conjugacao de efeitos, como o
atraso na recuperacao da producao
de garafas, rotulos ou caixas depois
dareducdo provocada pela Covid-19,
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0s precos das garrafas de vidro,
das caixas de cartao e dos
rotulos registaram nos iiltimos
meses subidas entre 05 30 e 0s
40%, dizem os produtores de
vinho ouvidos pelo JORNAL DE
LEIRIA

asubida dos precos da energia ea fal-
ta de matérias-primas com que se
deparam esses fabricantes e a dis-
rupcao nas cadeias logisticas, que
resultou na falta de contentores e no
aumento dos custos do transporte.

Asituacao, segundo Frederico Fal-
cao, foi também agravada pelo facto
de grandes produtores, perante os

receios existentes no mercado de que
houvesse falhas de fornecimento,
terem comprado grandes quantida-
des de garrafas, “criando um efeito
bolha que ndo pode ser menospreza-
do”. “Agora ha falta de garrafas no
metcado, o que é preocupante”, diz,

“Nas gamrafas, nosrétulos e nas cai-
xas € onde as coisas estio mais com-
plicadas”, afirma Frederico Falcao,
que revela que “neste momento ha
producdes a parar porque nio con-
seguem fomecer encomendas, ja que
nao conseguem embalar o vinho”,

A Goanvi, em Alcobaca, ndo che-
gou a parar, mas teve de ajustar alguns
tumos devido A falta de gamrafas, con-
taao JORNAL DE LEIRIA Luis Vieira,
administrador do Grupo Parras. “Tive-
mos de aumentar os stocks e de fazer
as encomendas com mais antece-
déncia”, diz o gestor, explicando que
hé muita dificuldade em obter alguns
modelos de garrafas.

Por outro lado, os precos das gar-
rafas subiram entre 30 2 40%. “A infla-
cdoémedonha”, diz Luis Vieira, adian-

tando que também nas caixas de car-
tdo e nos rotulos ha aumentos desta
ordem. Subidas “impossiveis de reper-
cutir” no preco final dos vinhos, devi-
do a capacidade negocial dos clien-
tes e ao facto de a concorréncia nem
sempre subir os precos.

Pedro Ribeiro, director-geral da Her-
dade do Rocim, diz que se vivem tem-
pos de muita incerteza, ndo apenas
porgue os prazos de entrega das enco-
mendas nio sio certos, como tam-
bém porque os pregos das garrafas
estao sempre a aumentar.

Para se precaver, a empresa optou
por fazer stocks de maiores dimen-
sOes. “Temos garrafas para o primei-
TO semesiTe, mas a tesouraria sentiu
o impacto de fazer face a esta neces-
sidade”.

Nas caixas de cartdo também se
sentem algumas dificuldades de for-
necimento, “mas nao tao graves”,
Mas verifica-se uma “subida cons-
tante dos precos”. _

“Faltam caixas e garrafas e [os
fabricantes] ndo garantem prazos

de entrega. Além disso, tivemos de
deixar de usar alguns modelos, por-
que deixaram de ser fabricados?,
conta Carlos Pereira Fonseca, admi-
nistrador da Companhia Agricola
do Sanguinhal.

Além da falta de garrafas, 0 empre-
sario do Bombarral fala nos “tre-
mendos” aumentos de precos des-
te artigo. “A partir de Outubroja se
sentiam dificuldades, que se agra-
varam com a guerra na Ucrdnia”.

Aistojuntam-se “imensos atrasos”
nas entregas de caixas. Com dificul-
dade de acesso a artigos essenciais &
actividade, ha ainda outro problema:
“queremos exportar e nao ha barcos.
E os precos dos contentores dispara-
ram de maneira inadmissivel”, frisa
0 empresario.

“Ha muita gente a ganhar muito
dinheiro com a guerra”, lamenta Car-
los Fonseca Pereira, adiantando que
ha dois meses devia ter enviado enco-
mendas para os Estados Unidos e para
o Oriente e nao consegue devido a fal-
ta de transporte maritimo.



